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Objetivo
OBJETIVO

Fortalecer las habilidades 
profesionales y personales en 
tema de técnicas y 
herramientas para la creación 
de Modelos de Negocios 
efectivos.
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LO QUE APRENDERAS

Introducción

La importancia de Emprender

Kit del Emprendedor

Lienzo Canvas

Embudo de ventas
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Introducción

“Emprender es la Actividad mas  
creativas y desafiantes que una 

persona pueda tener.”
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Dinámica de
Diagnostico

¿Piensas constantemente en cómo crear valor y construir nuevas 
empresas o en cómo mejorar o transformar tu empresa?
sí _______ no _______
¿Buscas formas innovadoras de hacer negocios para dejar atrás los 

modelos anticuados? 
sí _______ no _______

¿Tienes espíritu emprendedor? 
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¿ A h o r a  Q u é ?
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Emprendedores
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Mi idea de Negocio
Básicamente, el servicio o 
producto que se quiere 
ofrecer, la forma en que se 
conseguirán los clientes y 
cómo se espera recibir 
ganancias de esta.
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Aspectos a Tomar en Cuenta

El producto

Lo que vamos a ofrecer es innovador, 
resuelve un problema

Crear nuevas Necesidades

• Entre más novedoso sea tu producto y 
cubra nuevas necesidades tendrás 
más probabilidades de éxito

Futuros Clientes

Averigua las características y hábitos de 
consumo que tienen las personas a las 
cuales quieres venderles tu producto

Competencia

• Investiga cuáles empresas ofrecen el 
mismo servicio y analiza cómo  
puedes competir con ellas.
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Aspectos a Tomar en Cuenta

Valor Agregado

Si tu producto ya exsite en el mercado 
busca la manera de diferencialo de 
los demás

Recurso

• Analiza cuánto dinero debes tener 
para la creación y desarrollo de tu 
producto

Tener Pasión

Es muy importante que la idea vaya a fin 
con tus gustos ya que vas a invertir 
mucho tiempo en el desarrollo de la 
misma.

Busca Asesoría

• Busca expertos que te ayuden a 
desarrollar tu idea y que te guíen en 
el proceso de hacerla realidad.
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Innovación 
y 

creatividad
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CREATIVIDAD

INNOVACIÓN
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Kit del 
Emprendedor
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CONSTANCIA

Tiempo 

planificado para 

iniciar tu 

emprendimiento

RESILIENCIA

aspecto psicológico 

de ti que te ayudará 

a enfrentar y 

sobrellevar las 

adversidades

COMUNIDAD DE 
EMPRENDEDORES

Únete, conoce e 

intégrate a 

nuevas redes
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RED DE SOPORTE

Grupo de apoyo con 

quien poder comentar  

las adversidades 

LISTA DE 
INFLUENCIA

Identifica a  tu mentori
COMUNIDAD DE 

EMPRENDEDORES

Únete, conoce e 

intégrate a nuevas 

redes
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LISTA DE LIBROS

Aprende a 

desaprender y forma 

nuevos hábitos

EQUIPO DE 
TRABAJO

No puedes hacerlo 

todo Solo

RADAR DE 
PELIGRO

Visión integral de 

reconocer fallas y 

métodos de corrección
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Receso 
regresamos 
7:20 p. m.
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Lanza al mercado un 

producto mínimo viable e 

intenta venderlo.

SOLUCIONAR EL PROBLEMA

Si no estás ofreciendo algo 

que el público quiere o 

necesita, no tendrás ventas

DEFINIR EL PROBLEMA



U
P

I

Producto 

Mínimo 
Viable
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SOLUCIONAR EL 
PROBLEMA

¿El producto o servicio que ofreces actualmente o que piensas ofrecer, 
resuelve este problema o atiende la necesidad?

¿Tienes tú y/o tu equipo los conocimientos y recursos necesarios para 
resolver el problema?
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CREAR UN 
MODELO DE 
NEGOCIOS
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MODELO DE NEGOCIO

Recuerda: estás 
emprendiendo e irás 

adaptando tu empresa en
cada paso que des.
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LEAN CANVAS

TU NEGOCIO EN 
UNA SOLA HOJA 
DE PAPEL
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EL PROBLEMA LA SOLUCIÓN

MÉTRICAS CLAVES

ESTRUCTURA DE COSTOS

PROPOSICIÓN DE 
VALOR ÚNICA

VENTAJA ESPECIAL SEGMENTO DE CLIENTES

CANALES

FLUJO DE INGRESOS
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SOCIOS 
CLAVES

ACTIVIDADES 
CLAVES

RECURSOS 
CLAVES

ESTRUCTURA DE COSTOS

PROPUESTA DE 
VALOR

RELACION CON LOS 
CLIENTES

SEGMENTO DE 
CLIENTES

CANALES

FLUJO DE INGRESOS
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VEAMOS CADA UNA DE ELLAS

EL PROBLEMA

• dificultad del 
público que 
tú estás 
resolviendo. 

LA SOLUCIÓN

• producto o 
servicio que 
ideaste para 
resolver el 
problema

• lo que le dices 
a tus clientes 
que ganarán 
si compran tu 
producto o 
servicio. No 
describas tu 
producto o 
servicio, 
describe el 
beneficio

• lo que tienes 
tú y tu equipo 
como una 
ventaja que 
les ayudará a 
ganarle a 
otros 
competidores 
(existentes o 
nuevos). 

PROPOSICION DE 
VALOR VENTAJA ESPECIAL
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DESARROLLO DE LAS 
VENTAS

Vender, Vender, 
Vender
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e t a p a s  p o r  l a s  q u e  
p a s a  u n  c l i e n t e  
a n t e s  d e  d e c i d i r s e  
a  r e a l i z a r  u n a  
c o m p r a

El embudo de Ventas
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1 ATRACCIÓN

2 INTERACCIÓN

3 CONVERSIÓN
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1. ¡No mires atrás, sino adelante!
2.- ¡Mira que no caigas!
3.- ¡Haz las cosas lo mejor que 
puedas!
4.- ¡Esfuérzate!

Recuerda lo 
mas importante
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G R A C I A S
• Mi Idea de negocio…… ¿Y ahora Que?

l i n k e d i n  /  m á b e l l i c o n a /

+ 1  ( 5 0 4 )  3 1 6 1 6 3 0 3

m a b e l . l i c o n a @ u p i . e d u . h n
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https://support.office.com/es-es/article/editar-una-presentaci%c3%b3n-ff353d37-742a-4aa8-8bdd-6b1f488127a2?ui=es-ES&rs=es-ES&ad=ES
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Actividad

•¡Muchas Gracias!
•Por su 

• destacada Participación

•¡Nos vemos EL JUEVES!
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